
ผ่าน ไม่ผ่าน
ด้านโครงสรา้ง (ที่ท าการ)
1. ที่ท าการของศูนยส์าธติการตลาด มีอาคารสถานที่ม่ันคง แข็งแรง เหมาะสม มีสัญญา
    หรอืลักษณะการใชสิ้ทธใินพ้ืนที่ชดัเจน 
2. ที่ท าการของศูนยส์าธติการตลาด มีปา้ยแสดงข้อมูล เพ่ือรองรบัการศึกษาดูงาน
3. มีการจดัเก็บสินค้า เปน็ระเบียบเรยีบรอ้ย เปน็หมวดหมู่ ท าให้มองเห็นสินค้าชดัเจน
4. ที่ท าการสะอาด มีแสงสว่างเพียงพอ  ถกูสุขลักษณะ น่าใชบ้รกิาร
ด้านบรหิารจดัการ
5. มีแนวทาง/รูปแบบ/ข้อตกลง หรอืระเบียบข้อบังคับของศูนยส์าธติการตลาด 
6. แนวทาง/รูปแบบ/ข้อตกลง หรอืระเบียบข้อบังคับของศูนยส์าธติการตลาด 
    สมาชกิทราบ และได้มีการปรบัปรุงให้เปน็ปจัจุบัน 
7. มีองค์ประกอบของคณะกรรมการศูนยส์าธติการตลาด จ านวน 4 ฝา่ย 
    (ฝา่ยจดัซือ้และดูแลสต๊อกสินค้า/ฝา่ยขาย/ฝา่ยประชาสัมพันธ/์ฝา่ยบัญช)ี
8. มีคณะกรรมการครบทั้ง 4 ฝา่ย และมีการเลือกต้ังใหม่เม่ือหมดวาระ 
9. ประชาชนในหมู่บ้าน/ชุมชน เปน็สมาชกิศูนยส์าธติการตลาด ต้ังแต่รอ้ยละ 60 ขึน้ไป
10. มีการบันทกึผลการด าเนินงานของศูนยส์าธติการตลาดเปน็ปจัจุบัน และแจง้ให้
       สมาชกิทราบ
11. มีแผนการด าเนินงานของศูนยส์าธติการตลาด เชน่ การท าแผนธรุกิจระยะส้ัน 
      การท าแผนธรุกิจระยะยาว
ด้านการบรกิาร
12. สมาชกิของกลุ่มออมทรพัยเ์พ่ือการผลิต ใชบ้รกิารศูนยส์าธติการตลาด 
      ต้ังแต่รอ้ยละ 80 ขึน้ไป
13. ผู้ขายและคณะกรรมการฯ ท าหน้าที่คัดเลือกสินค้าเข้ามาจ าหน่ายศูนยส์าธติการตลาด

             ระดับที่ 2 ปานกลาง          หมายถึง   กลุ่มที่มีผลการด าเนินงานปานกลาง เง ือ่นไข คือ  ผ่านเกณฑ์ 10 - 15 ตัวชีว้ัด

แบบประเมินศักยภาพศูนย์สาธติการตลาด
ชือ่ศูนยส์าธติการตลาด (บ้าน/ต าบล) ............................................................................. หมู่ที่ .....................

ต าบล....................................................................อ าเภอ ............................................................ จงัหวัด.............................................
ด าเนินการเม่ือป ีพ.ศ. .......................................... เปดิท าการระหว่างเวลา .........................................น.
 󠄀 เปน็ศูนยส์าธติการตลาดต้นแบบ ป ีพ.ศ. ...................    󠄀 ไม่เปน็ศูนยส์าธติการตลาดต้นแบบ
ค าชีแ้จง  เกณฑ์การจดัระดับ
             ระดับที่ 1 พอใช/้ปรบัปรุง   หมายถึง   กลุ่มที่มีผลการด าเนินงานที่ต้องปรบัปรุงและพัฒนา
                                                                   เง ือ่นไข คือ ผ่านเกณฑ์ไม่ถึง 10 ตัวชีว้ัด

                                                                   และต้องผ่านตัวชีว้ัดหลักอยา่งน้อย 5 ตัวชีว้ัด 
             ระดับที่ 3 ดี                      หมายถึง   กลุ่มที่มีผลการด าเนินงานดี เง ือ่นไข คือ  ผ่านเกณฑ์ 15 - 20 ตัวชีว้ัด
                                                                   และต้องผ่านตัวชีว้ัดหลักอยา่งน้อย 8 ตัวชีว้ัด 

รายละเอียดที่ต้องประเมิน หมายเหตุ
ผลการประเมิน



ผ่าน ไม่ผ่าน
14. น าความคิดเห็นของสมาชกิ หรอื ผู้ใชบ้รกิารมาประกอบการพิจารณาคัดเลือก
      สินค้าเข้าศูนยส์าธติการตลาด 
15. มีการน าสินค้าในหมู่บ้าน/ชุมชน มาจ าหน่ายในศูนยส์าธติการตลาด
16. ผู้ขายแต่งกายสะอาดเรยีบรอ้ย และใชว้าจาสุภาพ ในการให้บรกิาร
17. มีกิจกรรมส่งเสรมิการขาย เชน่ การให้ชมิ การจดัโปรโมชัน่ บรกิารเดลิเวอรร์ ี่
ด้านการจดัสวัสดิการและสิทธปิระโยชน์
18. ศูนยส์าธติการตลาดมีการจดัสวัสดิการให้กับสมาชกิ 
19. ศูนยส์าธติการตลาดมีการจดักิจกรรมสาธารณประโยชน์แก่หมู่บ้าน/ชุมชน
20. มีการจดัสรรผลก าไรให้กับสมาชกินอกจากปนัผล (เฉล่ียคืนกับผู้ซือ้)
ผลการประเมินผ่าน..........................ตัวชีว้ัด   ผลการจดัระดับ

ระดับ 1 พอใช/้ปรบัปรุง   󠄀
ระดับ 2 ปานกลาง          󠄀
ระดับ 3 ดี                     󠄀
                                                                                                                     ลงชือ่ ............................................. ผู้ประเมิน

                                                                                                       (................................................)
                                                                                                               วันที่ ..............เดือน..............................พ.ศ. 2566
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รายละเอียดที่ต้องประเมิน
ผลการประเมิน

หมายเหตุ


